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G. Ekonomická výkonnost výzkumu a vývoje
G1.
Hrubý domácí produkt na obyvatele za léta 1996 – 2000


(HDP na obyvatele v USD podle parity kupní síly)

	Země
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000

	Česko
	12 995
	13 135
	13 081
	13 591
	14 250

	Dánsko
	24 340
	24 743
	25 721
	27 564
	28 366

	Finsko
	19 422
	20 464
	21 780
	22 568
	24 418

	Francie
	20 324
	20 438
	21 333
	22 225
	23 269

	Japonsko
	24 505
	25 060
	25 234
	25 589
	26 396

	Maďarsko
	9 322
	9 826
	10 445
	11 232
	12 013

	Německo
	21 600
	22 221
	22 859
	23 743
	24 942

	Nizozemsko
	21 875
	23 158
	24 700
	25 947
	27 502

	Polsko
	7 359
	7 310
	8 190
	8 651
	9 183

	Rakousko
	22 388
	22 900
	23 605
	24 669
	25 770

	Řecko
	13 359
	13 568
	14 340
	15 154
	16 063

	Spojené království
	19 965
	20 977
	22 070
	22 882
	23 993

	USA
	29 194
	30 798
	32 262
	33 836
	35 090

	EU
	19 162
	20 058
	21 286
	22 000
	23 500


Zdroj dat: OECD – Main Science and Technology Indicators, 2001/2 Annex 3
Komentář

1. Ekonomická výkonnost země, vyjádřená velikostí hrubého domácího produktu na jednoho obyvatele (HDP/obyvatele), je nesporně ovlivňována VaV. Výzkum a vývoj však ovlivňuje tento ukazatel nepřímo a zprostředkovaně. Mezi výsledky VaV a HDP/obyv. jsou časově, finančně a organizačně náročné procesy transferu výsledků VaV, doprovázené investiční výstavbou, zaškolováním pracovníků, marketingem, obchodem a servisem pro distributory a zákazníky atd. Na těchto procesech se zpravidla organizace a pracovníci výzkumu již nepodílejí. Mezi VaV a ekonomickou úrovní jsou komplikované vzájemné vazby. Nicméně na základě dlouhodobých zkušeností jsou ve standardních ekonomikách v úrovni praktické politiky považovány investice do VaV za prorůstové investice a chápány jako faktor, který vede ke zvyšování produktivity práce a kapitálu. Obdobná situace je v růstových investicích do vzdělání.

2. V podstatě jediným členským státem OECD s vysokou úrovní HDP/obyv. (39 300 USD/obyv. v roce 1999) a s nízkými výdaji na VaV je Lucembursko. Ekonomická prosperita Lucemburska je založena na finančních službách.

3. Ekonomická výkonnost ČR, vyjádřená ukazatelem HDP/obyv., je podstatně nižší než v EU. V roce 2000 dosahovala 61% průměrné úrovně EU. Výkonnost je vyšší než v ostatních zemích usilujících o přijetí do EU.

4. Souvislost s výkonností VaV, tím i s výdaji na VaV, lépe vyjadřuje ukazatel průměrných ročních přírůstků HDP za určité období. Následující tabulka je převzata z materiálu německého Spolkového ministerstva pro vzdělání a výzkum (BMBF) Zur technologischen Leistungsfähigkeit Deutschlands 2001.

Průměrné roční přírůstky HDP v hospodářsky vyspělých zemích v období 1994 – 2001 (%)

	Irsko
	Lucembursko
	Finsko
	Španělsko
	USA
	Portugalsko
	Nizozemsko
	Řecko

	9,3
	8,5
	4,2
	3,7
	3,4
	3,3
	3,2
	3,2


	Švédsko
	V. Británie
	Belgie
	Dánsko
	Francie
	Rakousko
	Itálie
	Německo

	2,8
	2,7
	2,5
	2,4
	2,3
	2,2
	2,1
	1,7


Roční přírůstky HDP v České republice

	1996
	1997
	1998
	1999
	2000

	4,8
	-1,0
	-1,2
	-0,4
	2,9


Pramen: Czech republic 2001 – Mixed Blessing; CERGE-EI, December 2001
4. Země s nejvyššími ročními přírůstky HDP – Irsko, Finsko a Španělsko – ve stejném období dynamicky zvýšily výdaje na VaV. Zvýšení výdajů na VaV však bylo doprovázeno stejně dynamickou restrukturalizací průmyslu. Vysoké přírůstky Lucemburska se vysvětlují dalším rozšiřováním a zlepšováním finančních služeb. Nízké roční přírůstky v Německu jsou dány řešením problémů vyvolaných sjednocením Německa. V tabulce není uvedeno Japonsko, jehož průměrné roční přírůstky v uvedeném období činily jen 1 %.

5. Vývoj HDP v ČR je spojen se značnými problémy dokončované privatizace a zcela nezbytné restrukturalizace ekonomiky. K výraznějšímu oživení došlo v roce 2000. Předběžné výsledky ukazují, že přírůstek HDP v roce 2001 by mohl být vyšší než 3,5 %. Příznivá předpověď platí i pro rok 2002.

G2. 
Konkurenceschopnost
Podrobným hodnocením konkurenceschopnosti se od roku 1996 zabývají početné odborné týmy. Výsledky jsou předkládány každoročnímu Světovému ekonomickému foru. Konkurenceschopnost je hodnocena pomocí několika stovek kritérií rozdělených do několika skupin. Jednou ze skupin je VaV hodnocený 26 kritérii. Hodnocení je v bankovním a finančním světě považováno za objektivní a je každoročně netrpělivě očekáváno. Podrobnosti, především o hodnocení v roce 2001, jsou uvedeny v samostatné části analýzy „Hodnocení VaV v ČR v zahraničních dokumentech“.


V následující tabulce je uveden vývoj pořadí České republiky v celkovém hodnocení konkurenceschopnosti a v hodnocení VaV

Pořadí ČR v hodnocení konkurenceschopnosti pro Světové ekonomické forum

	
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	celková konkurenceschopnost
	34
	35
	38
	41
	34
	35

	VaV
	43
	44
	37
	41
	38
	30


Komentář
1. Pořadí Česka se po přechodném poklesu v roce 1999, v celkové konkurenceschopnosti již v roce 1998, zlepšuje. V letech 1996 a 1997 bylo pořadí v celkové konkurenceschopnosti výrazně lepší než pořadí ve VaV. V roce 2001 je však VaV hodnocen podstatně lépe než celková konkurenceschopnost.

2. Tvrzení o výrazném vlivu VaV a zavádění jeho výsledků do praxe na ekonomickou úroveň jednoznačně potvrzuje pořadí Finska v hodnocení konkurenceschopnosti v letech 2000 a 2001. a růstu konkurenceschopnosti oproti předcházejícímu roku. Podrobnosti viz samostatná část analýzy.

Pořadí Finska v hodnocení celkové konkurenceschopnosti a růstu konkurenceschopnosti pro Světové ekonomické forum

	
	2000
	2001

	konkurenceschopnost
	1
	1

	růst konkurenceschopnosti
	5
	1


G3.
Zahraniční obchod

G3.1
Podíly exportu průmyslových odvětví náročných na VaV na celkovém exportu

(v % z celkového exportu)

	Země
	Elektronický průmysl
	Kancelářské stroje, počítače
	Farmaceutický průmysl
	Přístroje

	
	1996
	1999
	1996
	1999
	1996
	1999
	1996
	1999

	Česko
	0,21
	0,25
	0,13
	0,14
	0,3
	0,21
	0,22
	0,24

	Dánsko
	0,7
	0,7
	0,6
	0,5
	2,9
	2,6
	1,4
	1,3

	Finsko
	1,7
	2,2
	0,6
	0,4
	0,3
	0,3
	0,6
	0,7

	Francie
	5,2
	5,4
	5,7
	4,9
	9,9
	10,6
	5,6
	5,2

	Japonsko
	25,3
	18,8
	20,3
	15,7
	3,5
	3,0
	16,7
	14,9

	Maďarsko
	0,2
	0,7
	0,03
	1,6
	0,43
	0,33
	0,15
	0,16

	Německo
	7,8
	7,3
	7,0
	6,8
	14,8
	15,1
	15,1
	14,1

	Nizozemsko
	3,3
	3,3
	9,6
	10,6
	5,7
	4,0
	4,4
	5,0

	Polsko
	0,2
	0,3
	0,04
	0,04
	0,36
	0,16
	0,11
	0,12

	Rakousko
	0,7
	0,8
	0,35
	0,42
	1,7
	1,7
	1,0
	1,0

	Řecko
	0,03
	0,04
	0,01
	0,03
	0,1
	0,15
	0,06
	0,04

	Spojené království
	7,7
	6,7
	10,8
	10,3
	11,4
	10,0
	7,4
	6,9

	USA
	19,2
	23,7
	23,0
	23,1
	10,6
	12,0
	22,9
	25,9

	EU
	17,6
	16,2
	12,1
	12,3
	33,9
	33,1
	23,1
	21,6


Zdroj:OECD, International Trade Statistics database, November 2001
Komentář

1. Pozoruhodné je, že s výjimkou USA podíly na exportu produktů náročných na VaV ostatních zemí patřících do skupiny G7 klesají. Kromě skupiny kancelářských strojů a počítačů klesá v ostatních skupinách i podíl EU jako celku. Technologický předstih hospodářsky nejvyspělejších zemí před ostatními zeměmi není zajištěn navždy. Na mezinárodních trzích s pokročilými výrobky i technologiemi se již několik let prosazují konkurenti z rychle rozvíjejících se zemí.

2. Rychle rozvíjející se země, které mají příležitost prosadit se na náročných trzích, lze rozdělit do tří skupin:

· „asijští tygři“ – Korejská republika, Taiwan a Singapur,

· středo- a východoevropské státy Česko, Slovensko, Polsko, Maďarsko, Slovinsko a Estonsko, které navazují na průmyslové tradice a disponují dobrou úrovní vzdělání,

· další asijské země, jako Malajsie a Filipíny, které se již prosazují na trzích mikroelektronikou.

3. Středo- a východoevropské reformní státy a rychle se rozvíjející státy jižní Asie vykazují zásadně rozdílné tendence v úrovni a dynamice VaV. V uvedených evropských státech po politických a společenských změnách na počátku 90. let výrazně poklesly výdaje na VaV z hodnot relativně vysokých na úroveň výrazně pod průměr výdajů v členských státech OECD. Od poloviny 90. let se výdaje mírně zvyšují. Naproti tomu Korea, Taiwan a Singapur začínaly s výdaji na VaV podstatně nižšími. Výdaje však dynamicky zvyšovaly. Korea přes značné ekonomické problémy dosáhla v roce 1999 celkových výdajů na VaV ve výši téměř 2,5 % HDP, Taiwan a Singapur na úrovni těsně nad a pod hodnotou 2 %.

3. Údaje o Česku uvedené v předcházející tabulce potvrzují, že i při absolutně nízkém podílu na celkovém exportu dochází k jeho dynamickému zvyšování. Podrobnější údaje jsou uvedeny v následující tabulce.

G3.2 
Dovoz a vývoz produktů kategorie high-tech v Česku
(v procentech celkového vývozu a dovozu a v mld. Kč v běžných cenách)

	
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	Dovoz

· v % celkového dovozu

· v mld Kč
	11,4

85,78
	11,1

95,88
	12,0

111,96
	12,7

123,14
	14,1

174,9
	15,0

207,9

	Vývoz

· v % celkového vývozu

· v mld Kč
	6,66

39,6
	7,2

51,8
	7,4

63,2
	6,6

59,8
	7,8

87,7
	9,1

115,3

	Vývoz/dovoz
	0,46
	0,54
	0,56
	0,49
	0,50
	0,55



Zdroj: Podklady odboru národohospodářských analýz MPO
1. Vývoj podílu high-tech výrobků na zahraničním obchodě se dlouhodobě zvyšuje ve vývozu i dovozu. Do této skupiny patří výrobky letecké techniky, elektrotechniky, elektroniky, telekomunikační, výpočetní techniky, vědecké přístroje, farmacie, chemie (syntetická barviva, insekticidy, herbicidy, fungicidy, radioaktivní materiály), neelektrické stroje.

2. Podíl high-tech výrobků činil v roce 2001 na celkovém vývozu 9,1 % (115,3 mld. Kč) a meziročně se tak zvýšil o 1,3 bodu. Největší vývozní položkou byla výpočetní technika s objemem 36,3 mld. Kč při meziročním růstu o téměř 115 %, dále elektronika a telekomunikace s objemem 33,8 mld. Kč při růstu o 64 % a Tyto dvě položky tvořily více 60 % vývozu high-tech.

3. V roce 2001 se dovoz high-tech výrobků v objemu 207,9 mld. Kč se na celkovém dovozu podílel 15 %, což je o 0,9 bodu více než v roce 2000. V dovozu byla objemem 79,7 mld. Kč na prvním místě elektronika a telekomunikace s meziročním růstem dovozu (15,1 %), dále výpočetní technika s objemem 58,4 mld. Kč (růst téměř o 50 %) a vědecké přístroje s 18,4 mld. Kč (růst o 14,2 %).

G4.
Výdaje průmyslových odvětví na VaV

G4.1
Výdaje průmyslových odvětví v USA


(v procentech obratu)

	Odvětví
	1996
	1997

	Základní a zpracovatelský průmysl
	1,1
	1,0



	Informatika a elektronika

· zařízení pro počítačové sítě

· software
	6,4

11,9

15,3
	7,0

12,6

15,0

	Strojírenství a elektrotechnika
	2,8
	2,8

	Léky a přístroje pro zdravotnictví
	11,5
	11,8

	Motorová vozidla
	4,4
	3,6

	Letecký a kosmický průmysl
	3,6
	3,6





Zdroj: Science & Engineering Indicators – 2000, NSF, USA
G4.2
Výdaje průmyslových odvětví ve Velké Británii


(v procentech obratu)

	Odvětví
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998

	Chemický průmysl
	3,1
	2,6
	2,5
	2,4
	2,7
	2,8

	Farmaceutický průmysl
	25,7
	27,4
	28,0
	31,4
	32,6
	34,2

	Strojírenství
	1,9
	2,0
	1,6
	1,5
	1,5
	1,6

	Elektronika
	6,5
	5,7
	3,6
	3,2
	3,2
	4,0

	Ostatní elektrotechnický průmysl
	5,6
	3,6
	3,6
	4,2
	3,8
	4,0

	Motorová vozidla
	2,8
	2,5
	2,5
	3,0
	3,0
	2,9

	Letecký a kosmický průmysl
	10,9
	10,0
	11,3
	8,6
	7,6
	8,0

	Ostatní zpracovatelský průmysl
	0,5
	0,5
	0,5
	0,5
	0,5
	0,6


Zdroj dat: SET Statistics 2001, Departement Trade and Industry, UK

Komentář

1. Výše výdajů na VaV jak celkových, tak i výdajů z podnikových zdrojů závisí na struktuře ekonomiky, především na struktuře průmyslu. Zvyšování výdajů na VaV v zemích s převládajícími průmyslovými obory nenáročnými na VaV nepřinese, pokud není doprovázeno rozsáhlejší restrukturalizací na výzkum a vývoj, výraznější vzestup ekonomické výkonnosti. Soukromá podnikatelská sféra se většinou správně rozhoduje o nejvhodnějších nástrojích pro udržení a rozvoj konkurenceschopnosti. Údaje v předcházejících dvou tabulkách to potvrzují.

2. Běžné strojírenství a elektrotechnika jsou ve většině zemí považovány za odvětví s nepříliš vysokými nároky na VaV. V USA činí průměrné výdaje na VaV necelá 3 % z obratu, ve V. Británii jsou výdaje nižší – v posledních letech činí 1,5 % obratu. Jde o průměrné hodnoty, jednotlivé podniky vynakládají na VaV výrazně více, ale i méně.

3. Vysoké výdaje na VaV vykazuje farmaceutický průmysl. Ve V. Británii přesahují výdaje na VaV 30 % obratu a dále rostou. V USA je odvětví výroby léčiv hodnoceno společně s výrobou přístrojů pro zdravotnictví a výdaje na VaV jsou vyšší než 11,5 % obratu. Vysoké výdaje na VaV vykazují i farmaceutické podniky ve Švýcarsku, Francii, Německu a Kanadě.

4. Výdaje na informační technologie a elektronický průmysl se v USA v uvedených letech pohybují mezi 6,4 a 7 % obratu. Ve V. Británii klesly z hodnoty 6,5 % v roce 1993 na 4,0 % v roce 1998. Mezi jednotlivými obory jsou však značné rozdíly. V tabulce pro USA jsou uvedeny dva obory elektronického průmyslu s výrazně vyšší úrovní výdajů na VaV: zařízení pro počítačové sítě a software pro výpočetní techniku. Výdaje v obou oborech se pohybují v rozmězí 12-15 % obratu.

5. Ve výrobě motorových vozidel se v obou hodnocených zemích pohybují výdaje na VaV kolem 3 % obratu a jsou téměř dvounásobné než v ostatním strojírenství.

6. Poněkud překvapující je pokles výdajů v leteckém a kosmickém průmyslu V. Británie z 10,9 % v roce 1993 na 8,0 % v roce 1998. Ve výdajích na VaV v tomto odvětví v USA (3,6 % obratu) nejsou zahrnuty dotace na VaV a státní zakázky VaV.

7. Výdaje ve zpracovatelském průmyslu se v USA i V. Británii pohybují kolem 1 % obratu.

G6.
„High-tech“ – metodicky dodatek

Produkty náročné na VaV

Průmyslové sektory náročné na VaV jsou nejvýznamnějšími dodavateli vyspělých výrobků a technologií. K těmto sektorům patří obory s nadprůměrnou náročností na VaV. Do oblasti špičkových technologií patří skupiny produktů s podílem výdajů na VaV na obratu vyšším než 8,5 % (např. farmacie, výpočetní technika, letadla, zbraně). Oblast pokročilých technologií zahrnuje produkty s podílem výdajů na VaV na obratu v rozmezí 3,5 až 8,5 % (např. automobily, strojírenství, elektrotechnika, chemie). Obě oblasti dohromady tvoří oblast náročnou na VaV. Produkty náročné na VaV (souhrn špičkových a pokročilých technologií) jsou synonymem pro sektor průmyslu náročný na VaV (identické pojmy k pojmům „high-tech“ a „Schumpeterovy produkty“).

Rozdíl mezi špičkovými a pokročilými technologiemi nelze chápat způsobem, že oblast pokročilých technologií je „starší“, „méně hodnotná“, a oblast špičkových technologií je „novější“, „modernější“ nebo „hodnotnější“. Oblasti se liší je úrovní intenzity VaV (náročnosti na VaV) a stupněm (úrovní) protekcionismu. Produkty špičkových technologií vykazují nejvyšší intenzitu VaV, často mají „průřezovou funkci“ (např. informační technologie, biotechnologie) a stát je často ovlivňuje subvencemi, státními zakázkami, (např. průmysl letectví a kosmonautiky). Oblasti špičkových technologií je všech průmyslových státech věnována zvýšená pozornost státních institucí. Podporou této oblasti sledují státní instituce nejen cíle technologické, ale z podstatné části i specifické cíle státu (např. vnější bezpečnost, zdraví atd.). Při kumulativním hodnocení jednotlivých odvětví ekonomiky je nutné respektovat určité výjimky.

Služby náročné na znalosti

Služby nabývají významu jako sektor s vysokým podílem zaměstnanosti a s vysokým podílem tvorby nadhodnoty. Rozsahem vlastních aktivit VaV a aplikacemi technologií z průmyslového sektoru se mnohé sektory služeb stávají technologicky intenzivními (náročnými na technologie). Proto jsou do analýz hospodářských struktur zahrnovány i služby náročné na znalosti.

Základem pro vymezení hospodářských odvětví, která jsou nadprůměrně náročná na znalosti, jsou znalosti personálu, tzn. kvalifikační požadavky na zaměstnance (zejména podíl absolventů terciárního vzdělávání, především přírodovědců a inženýrů) a funkční specifika (např. zaměstnaní ve výzkumu, vývoji, plánování, konstrukci atd.). Nejde tedy jen o hospodářská odvětví náročná na technické a technologické vybavení, která jsou charakterizována vysokým podílem základního majetku, ale o všechna odvětví ekonomiky, která mají vysoké požadavky na kvalifikaci personálu (zdravotnictví, mediální a finanční služby atd.).

Existují velmi podrobné seznamy výrobních oboru a služeb, které přiřazují obory do jednotlivých kategorií dle náročnosti na výzkum a vývoj.


S přijatelným zjednodušením zahraniční materiály označují osm výrobních sektorů (oborů) za high-tech obory. Patří k nim:

	· Výroba a opravy letadel a umělých kosmických těles
	· Vědecké přístroje

	· Počítače a kancelářská technika
	· Chemické produkty

	· Elektronika bez oboru počítače a kancelářská technika
	· Motorová vozidla

	· Farmaceutický průmysl
	· Elektrotechnika


První čtyři obory patří do skupiny špičkových technologií (high-tech industries), zbývající čtyři do skupiny ”vyšších středních” technologií (medium-high-tech industries).


Pojem high-tech používá ve svých rozborech zahraničního obchodu Ministerstvo průmyslu a obchodu ve spolupráci s Českým statistickým úřadem. Pod pojem high-tech zařazují špičkové i pokročilé technologie.

Slovník pojmů používaný v analytických materiálech o VaV

	Čeština
	Angličtina
	Němčina

	špičkové technologie

	high-tech
	Spitzentechnologie

	pokročilé technologie

	medium high-tech
	Hochwertige Technologie

	špičkové+pokročilé technologie,

technologie náročné na VaV

někdy i high tech
	někdy high-tech
	FuE-intenzive Güter


�  Výrobky leteckého a kosmického průmyslu, kancelářské stroje a počítače, léčiva a přístroje pro zdravotnictví, telekomunikační a informační zařízení.


�  Motorová vozidla, výrobky chemického průmyslu, výrobky strojírenského a elektrotechnického průmyslu, jiná dopravní zařízení.





